Asi podran las PYMES aragonesas tomar decisiones
financieras como una gran empresa gracias al nuevo
acuerdo entre Embou y Rasmia

¢ Embou y Rasmia firman un acuerdo exclusivo para ofrecer a las pymes
aragonesas una solucion pionera gue promete cambiar la forma de gestionar la
deuda empresarial, incorporandola a la toma de decisiones clave de la
empresa.

e Los clientes profesionales de Embou podran beneficiarse de hasta 720€ de
descuento al afio

e Este servicio esta avalado por el Banco de Espafia

Zaragoza, 2 de marzo de 2026

Embou (Grupo MasOrange) y la startup tecnoldgica aragonesa RASMIA han alcanzado
un acuerdo que permitira a la operadora comercializar en Aragoén la solucion RASMIA
Debt Structure Management. La alianza abre a las pymes aragonesas y a los clientes
de Embou la posibilidad de acceder a condiciones preferentes a Rasmia, un agente
financiero inteligente que les ayuda y acompafa en la toma de decisiones estratégicas
y de endeudamiento.

Tecnologia para una gestion financiera mas eficiente

La plataforma de RASMIA es un disruptivo desarrollo tecnolégico que permite
disponer a la PYME de la direccién financiera de una gran empresa, facilitando la
toma de decisiones financieras y estratégicas y mejorando su solvencia bancaria,
contribuyendo a su viabilidad a largo plazo. Con esta incorporacién, Embou refuerza
su estrategia de poner a disposicion de su comunidad servicios digitales de alto valor
afiadido que impulsen la competitividad de la red empresarial aragonesa.

Uno de los aspectos que avalan la solidez del modelo es la colaboracién de RASMIA
con el Banco de Espafia, por su interés en mejorar las relaciones entre empresas y
financiadores a través de tecnologia.

Rasmia ayuda a la empresa en la toma de decisiones clave que le permiten mejorar su
relacion con los bancos, su capacidad de financiacion y las condiciones de acceso a la
misma.

Como parte del acuerdo, Embou dispondréd de exclusividad para la distribucién de
RASMIA dentro del sector de las telecomunicaciones en el territorio. La
formalizacion de las ventas y el soporte técnico se realizardn directamente a través de
RASMIA, asegurando un proceso alineado con los estandares tecnolégicos y de
atencion al cliente de la startup.



Condiciones preferentes para los clientes de Embou

Los clientes de Embou tendran acceso hasta 720€ de descuento al afio sobre el precio
oficial de la plataforma, asi como a pruebas de uso personalizadas sin coste,
orientadas a evaluar el encaje de la solucion en su operativa financiera. Las empresas
interesadas podran solicitar su demostracion a través de su gestor comercial en Embou.

El acuerdo se produce en un momento de expansion para RASMIA dentro del
ecosistema empresarial aragonés, tras la firma reciente de un convenio con CEPYME
Aragon para facilitar el acceso a financiacion de las pequefias y medianas empresas
de la regién. Una oportunidad que llega también en un momento especialmente
positivo para Embou, consolidada como referente tecnoldgico en Aragdn y en plena
fase de crecimiento y fortalecimiento de su oferta para empresas.

Etién Aldea, director de Negocio y Marketing de Embou, sefiala que “esta colaboracion
nos permite ofrecer a las pymes una tecnologia diferencial en un ambito tan critico
como el financiero. Con RASMIA reforzamos nuestro compromiso con el crecimiento
econdmico de Arag6n y con soluciones que aportan valor real.”

Por su parte, Luis Pérez, director general de Rasmia, afiade que “esta alianza permite,
gracias a la capilaridad de Embou, llevar a todos las empresas de Aragdn una solucion
de alto valor que resuelve 3 retos fundamentales de las pymes: la deuda y su relacion
con los financiadores, disponer de herramientas para potenciar sus departamentos
financieros y apoyarse en la tecnologia para la toma de decisiones estratégicas clave,
para construir un tejido empresarial mas fuerte.

Sobre EMBOU

Embou pertenece a la compafiia MasOrange, empresa lider de telecomunicaciones en Espafia. Embou es
la marca de referencia en Aragon en Internet y telefonia, siendo el operador con mayor cobertura de banda
ancha en el territorio.

Desde 2003, la operadora aragonesa ha trabajado para vertebrar el territorio y reducir la brecha digital
acercando las mejores soluciones tanto a particulares como empresas, desplegado una red hibrida de fibra



Optica y radio, que le permite conectar hoy en dia al 99% del Aragdn. Este trabajo de afios ha posicionado
a nuestro territorio como una de las comunidades mejor conectadas de Espafia.

Sobre RASMIA

Rasmia, el desarrollo tecnologico de Alia Consultores, es un asesor financiero especializado con 1A
entrenado para ayudar al empresario y al Dir. financiero en la toma de decisiones estratégicas y de
endeudamiento de su empresa. Colaboradora de Banco de Espafia en su desarrollo para orientar a que la
empresa tome las decisiones adecuadas para aumentar su capacidad de financiacién, la proclamada mejor
Startup de Aragén en 2024 sale al mercado con el objetivo de permitir que la PYME pueda tomar decisiones
COMo una gran empresa.



